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Ce mois de novembre marque la deuxième année commerciale de l'association LanPower concernant les jeux libres. Un petit bilan n'est pas inutile.


Etat des recettes :


-La première  source de recette est la vente de CD/DVD sur EnVenteLibre : 43 CD/DVD on été vendus avec un bénéfice de 2.21€/CD soit une recette de 95€. En 2012, 107 CD avaient été vendus. Une forte baisse est donc observée.

Le cas de la dernière ISO est à cet égard symptômatique : il s'agit d'un DVD , de FPS libres, compatibles Windows et Linux (grâce à Wine mais aussi nativement pour 3 jeux), et de plus, l'ensemble des jeux se jouent en réseau. Pourtant nous n'en avons vendu qu'un seul depuis le mois d'août.

Plusieurs hypothèse à cela peuvent être évoquées :

- le téléchargement illégal sur Freetorrent 

- la sortie de Windows 8, que nous ne possédons pas et donc, nous n'avons pas pu certifier nos compilations sur cet OS (voir l'ensemble des tests ici)

- le passage massif à un mode de consommation et d'installation en ligne


-Animations jeux libres : pour la première année, les prestations "animations jeux libres" ont dégagé un bénéfice de 100€.


Campagne de dons : 


Ont pu bénéficier de quelques modestes subsides :

Freetorrent, Tuxfamily (hébergement),Framasoft, Linuxfr,Dogmazic (musique utilisée sur les CD), DoudouLinux et divers jeux video.


Pour résumer, les dons dépassent les bénéfices et donc en raison de nouvelles directives de la commission européenne, l'association va être obligée de faire des restructurations, licencier des bénévoles, externaliser vers des sous-traitants et regrouper les services pour améliorer sa rentabilité financière. En sus, nous allons devoir faire de l'optimisation fiscale en créant une holding au Luxembourg.
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